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Mercedes-Benz Italia al Buy & Drive 
In occasione del Buy & Drive, presso il polo fieristico di Rho dal 12 al 15 giugno, Mercedes-Benz Italia è grande protagonista con uno spazio di 4.500 mq e la più vasta esposizione di vetture premium usate della Fiera. Vetture Mercedes-Benz e smart sono a disposizione per un test drive in pista, con la possibilità per i visitatori di acquistare tutte le vetture esposte e tornarci direttamente a casa: tutte le procedure di passaggio di proprietà ed assicurazione vengono, infatti, completate in tempo reale. I Clienti Mercedes-Benz che acquistano la propria vettura al Buy & Drive potranno scegliere, inoltre, vantaggiose condizioni commerciali e finanziarie che Mercedes-Benz Italia ha realizzato appositamente per l’occasione.

Stella assoluta dello spazio espositivo Mercedes-Benz Italia è la Classe E 320 CDI 4MATIC protagonista nel 2006 della Parigi-Pechino, impegnativa maratona automobilistica di 13.600 chilometri. Autentica bandiera dell’affidabilità Mercedes-Benz, la vettura esposta ha attraversato senza incertezze territori quali, ad esempio, le pianure ghiacciate della Russia, le alture del Kazakistan, la steppa Betpak-Dala (chiamata anche "Pianura cattiva"), l'imponente canyon Sharyn ed i deserti della Cina. Temperature estremamente rigide e condizioni stradali avverse con ghiaccio, neve, sterrato e lunghi tratti di deserto avrebbero messo in crisi molte vetture, ma Classe E ha terminato la prova in perfette condizioni “fisiche”. Più che un’auto, una vera e propria bandiera del Marchio, destinato a diventare nel tempo un ricercato oggetto da collezionisti. Classe E Parigi-Pechino beneficia inoltre di tutte le garanzie del programma Ex-Novo.
Ex-Novo è il programma ufficiale Mercedes-Benz nato per offrire a tutti i Clienti che acquistano una vettura usata con la Stella, presso le proprie Concessionarie, ogni garanzia di efficienza e sicurezza. Nato nel 1997, il programma ha rappresentato fin da subito un insieme di servizi integrati mai sviluppati prima nel mercato delle vetture usate quali, ad esempio, check-list di attestazione controlli sulle vetture con metodologia TÜV, prezzo trasparente chiavi in mano, garanzia fino a due anni, soccorso stradale h 24. Oltre 150.000 Clienti, conquistati dal 1997 ad oggi, rappresentano la migliore testimonianza del successo del programma Ex-Novo.
Mercedes-Benz si conferma leader nel settore dell’usato premium. Grazie a strategie ed attività realizzate negli ultimi anni ed alla professionalità della Rete di vendita, sono oltre 70.700 i passaggi di proprietà di vetture usate nei primi tre mesi del 2008.
Le chiavi del successo di Mercedes-Benz in quest’ambito sono la tradizionale qualità del prodotto che garantisce il mantenimento di un elevato valore nel tempo, efficaci strategie di remarketing a supporto del business dell’usato ed una sempre più spiccata attenzione e professionalizzazione della Rete di vendita Mercedes-Benz, che si traduce in politiche di acquisto attivo e nel costante monitoraggio dei flussi in entrata e in uscita. Infatti, le dinamiche di maturità e sostituzione del mercato offrono sempre più l’opportunità per trasformare la vendita di usato in un vero centro di profitto per i dealer. 

Ulteriori informazioni su Mercedes-Benz sono disponibili agli indirizzi:

media.mercedes-benz.it  e www.media.daimler.com
Mercedes-Benz Italia è leader nell’usato premium
Dal 1997, grazie al programma Ex-Novo la Stella ha conquistato oltre 150.000 Clienti
Ex-Novo è il programma ufficiale Mercedes-Benz nato per offrire a tutti i Clienti che acquistano una vettura usata con la Stella, presso le Concessionarie ufficiali, la piena garanzia di efficienza e sicurezza. 
Nato nel 1997, il programma ha rappresentato fin da subito un insieme di servizi integrati mai sviluppati prima nel mercato delle vetture usate quali, ad esempio, check-list di attestazione controlli sulle vetture con metodologia TÜV, prezzo trasparente chiavi in mano, garanzia fino a due anni, soccorso stradale h 24. Oltre 150.000 Clienti all’attivo rappresentano la migliore testimonianza del successo del programma Ex-Novo.

Per garantire la massima trasparenza, Mercedes-Benz mette a disposizione di tutta la Rete di vendita un modello standard di contratto in cui sono specificate le condizioni che regolano il rapporto tra il Cliente e la Concessionaria Mercedes-Benz. La completa indicazione e valutazione dello stato della vettura e la garanzia Ex-Novo permettono di massimizzare al meglio il valore della vettura usata negli anni, garantendo il miglior rapporto qualità-prezzo possibile.

Il check-up completo di controllo della vettura viene effettuato per ben due volte prima di compilare la scheda di attestazione che, allegata al contratto, riassume le informazioni relative all’acquisto di un’auto usata. La metodologia ufficiale TÜV (uno dei principali Enti di Certificazione Europei) garantisce un check-up efficace e imparziale.
Ex-Novo assicura, senza costi aggiuntivi, un servizio di assistenza Service 24h in Italia ed in Europa. In caso di guasto o incidente, il soccorso stradale garantirà il trasporto fino all’officina Mercedes-Benz più vicina, una vettura sostitutiva e, se necessario, la prosecuzione del viaggio in treno o aereo.

Classe E Parigi-Pechino 
La bandiera dell’affidabilità Mercedes-Benz
Il 21 ottobre 2006, 33 Mercedes-Benz Classe E, equipaggiate con propulsore diesel ad emissioni contenute, sono partite da Parigi per un’impegnativa prova su strada di 13.600 chilometri fino a Pechino. Questa maratona automobilistica è stata un’ulteriore prova dell’elevato rendimento dei moderni diesel Mercedes-Benz in termini di emissioni, efficienza ed autonomia. La Classe E Parigi-Pechino 2006 ha ripercorso per lunghi tratti l’itinerario della prima gara automobilistica transcontinentale della storia, la Pechino-Parigi del 1907. Hanno partecipato all’evento circa 330 guidatori di 35 Paesi che hanno percorso, in 26 giorni e cinque tappe, più di 450.000 chilometri complessivi attraversando nove Paesi. 

I 33 esemplari di Classe E ai blocchi di partenza a Parigi il 21 ottobre erano tutti modelli di serie, dotati di propulsori diesel ad emissioni ridotte. Alcuni di questi esemplari erano dotati di trazione integrale 4MATIC. Oltre a 30 Classe E 320 CDI hanno partecipato alla prova su strada anche tre Classe E con tecnologia BLUETEC. Quest'innovativa tecnologia rende il propulsore della berlina Mercedes-Benz il diesel più pulito al mondo. La E 320 BLUETEC consuma fino al 30% di carburante in meno di una vettura a benzina dello stesso segmento. Grazie all’elevata autonomia, fino a 1.200 km con un pieno, questa motorizzazione è perfetta per una maratona automobilistica come la Parigi-Pechino, al pari della E 320 CDI. 

La prova su strada a lunga percorrenza dall’Europa all’Asia ha attraversato Francia, Germania, Polonia, Lituania, Lettonia, Estonia, Russia e Kazakistan per terminare in Cina. Il percorso è stato suddiviso in cinque tappe lunghe tra i 1.900 ed i 3.400 chilometri l’una. Questa maratona automobilistica ha rappresentato una vera sfida a causa di temperature estremamente rigide, ghiaccio, neve e delle poche ore di luce. L’obiettivo dei partecipanti era quello di ottenere consumi il più possibile contenuti nelle tappe parziali e sulla distanza totale. Il consumo medio della E 320 CDI, nonostante l’elevata potenza di 165 kW/224 CV ed una coppia massima di 540 Nm, è di soli 7,3-7,6 litri/100 km.
Le Concessionarie Mercedes-Benz al Buy & Drive
Mercedes-Benz Milano 
Con il nuovo Mercedes-Benz Center il marchio con la Stella, presente a Milano da 35 anni in Piazzale Kennedy, festeggia la sua nuova casa. Il più grande Centro di Vendita e Rappresentanza Mercedes-Benz del Sud Europa, ha l’importante compito di sviluppare ulteriormente lo speciale rapporto che lega i marchi Mercedes-Benz e smart al pubblico milanese.
Dall'apertura avvenuta lo scorso mese di gennaio, sono stati ben 18.700 i visitatori del Mercedes-Benz Center. Nell'arco dei primi quattro mesi del 2008, il volume di vendita di vetture Mercedes-Benz ai privati nel nuovo Mercedes-Benz Center è incrementato del 25% rispetto allo stesso periodo dell'anno precedente.

Mercedes-Benz Roma

Con la stessa filosofia del Center di Milano, Mercedes-Benz Roma si pone come punto di riferimento per Clienti ed appassionati romani della Stella, accogliendoli in una struttura multifunzionale che, alla tradizionale offerta di servizi proposta dalla Rete Mercedes-Benz (vendita nuovo, usato, assistenza e consulenza finanziaria), unisce una nuova forma di accoglienza ed esperienza del mondo Mercedes-Benz e smart.
Autopronti S.p.A.
Autopronti S.p.A. è dal 1987 Concessionaria Ufficiale di vendita ed assistenza, vetture e veicoli commerciali Mercedes-Benz. Una realtà radicata nel territorio, con le sue tre sedi di Santarcangelo, Cesena e Pesaro (140 dipendenti) ed una superficie espositiva di 30.000 mq. E’ stata fra le prime Concessionarie ad intraprendere il progetto Ex-Novo Mercedes-Benz, costituendo un team di professionisti specializzati nella vendita di vetture e veicoli usati.
Gruppo S.C.A. (Società Concessionaria Autoveicoli) 
Il Gruppo, dal 1971, commercializza ed offre assistenza a vetture e veicoli commerciali ed industriali Mercedes-Benz e smart: una realtà aziendale dinamica che conta 20 filiali e più di 600 addetti. I punti vendita ed i centri assistenza si distribuiscono capillarmente nelle province di Como, Lecco, Varese, Sondrio, Milano e Parma. Alla vendita di prodotto nuovo ed usato si affiancano il servizio di assistenza e quello di noleggio.
Trivellato Group
100 anni di esperienza, 7 sedi, 100.000 mq di superficie espositiva, 200 tecnici ed 8.000 ore di formazione l’anno. Trivellato Group è un sicuro punto di riferimento nella provincia di Vicenza, Padova e Rovigo. Una moderna realtà aziendale con un particolare stile di relazione con il Cliente, improntato ai più elevati valori di qualità, servizio, affidabilità e credibilità.
Vantaggiose condizioni commerciali in esclusiva al Buy & Drive 
Prezzi di vendita e soluzioni finanziarie particolarmente vantaggiose sono riservate ai clienti che acquistano una delle 180 vetture che Mercedes-Benz Italia espone al Buy & Drive.  

Oltre a concedere una garanzia di 24 mesi, Mercedes-Benz Financial Services metterà a disposizione dei Clienti che intendono concludere l’acquisto in loco, finanziamenti a tasso zero fino a 18.000 Euro in 24 mesi e finanziamenti a tasso agevolato fino a 54 mesi, senza necessità di versare alcun anticipo. 

Ad esempio, si può acquistare una Classe A 150 Classic del valore complessivo di 17.000 Euro a tasso zero in 24 mesi o, senza anticipo, in 48 rate da 378,87 Euro (spese istruttoria pratica 180 Euro - tan 3.34% - taeg 3.95%), oppure una Classe R 320 CDI sport con un finanziamento di 46.000 Euro in 54 rate da 980.52 Euro (spese istruttoria pratica 180 Euro - tan 6.30% - taeg 6.68%).

Ulteriori soluzioni finanziarie personalizzate di leasing e noleggio a lungo termine saranno disponibili presso l’area espositiva Mercedes-Benz.  

11 giugno 2008








Informazione stampa









